Ricardo Franch Benavent

EL COMERCIO
VALENCIANO CON EL
INTERIOR PENINSULAR

EN EL S. XVIII: LOS
NEGOCIOS DE LA COMPANiA
DE CLAUDIO JOSE BRUNET
EN ALZIRA Y REQUENA

Ricardo Franch Benavent

OLEANA24-9






Ricardo Franch Benavent

I) Requena en el contexto del comercio valenciano con el interior
peninsular en el siglo XVIII.

El comercio valenciano con el interior peninsular se intensificé clara-
mente desde principios de la edad moderna como consecuencia de la unién
dinastica de las coronas de Castilla y Aragon y de la crisis que experimenté
el trafico maritimo de la ciudad de Valencia tras las Germanias. Uno de los
factores fundamentales que estimulé los intercambios fue la fabulosa ex-
pansion que conocid la produccién valenciana de seda, que convirti6 a este
territorio en el proveedor principal de la materia prima que consumian los
centros manufactureros castellanos, entre los que destacaba Toledo, que co-
nocié entonces su pericdo de mayor esplendor. La importancia que adquirié
dicha mercancia en el trafico existente entre ambos territorios fue tan intensa
que indujo a J. Casey a considerarla como el eje fundamental sobre el que
descansaba su comercio durante el periodo de los Habsburgo, plasmandolo
esquematicamente en el intercambio de seda por pan. Es decir, la materia
prima que vendian los valencianos era lo que les permitia adquirir el trigo
necesario para suplir el déficit cerealistico que sufria el territorio y que le
convertia en un area intensamente dependiente del abastecimiento exterior.
Al constituir la Ribera del Xiquer la principal zona productora de seda, la
mayor parte de la materia prima que se exportaba a Castilla se canalizaba por
las aduanas de Alzira y Xativa. A partir de ambas localidades, el trasporte se
llevaba a cabo posteriormente bien por el camino que se dirigia hacia el sury
se adentraba en Castilla a través de Almansa; o bien por el camino que salia
de la Ribera a través de Llombai y enlazaba en Buriol con el camino real que
pasaba posteriormente por Requena. La distancia menor que existia hasta
Toledo a través de este tltimo lo convirtié en la ruta mas frecuentada por
la materia prima valenciana, dando lugar a que los habitantes de Requena
denominasen el tramo inicial de aquella ruta como el “Camino de la Ribe-
ra”, mientras que los valencianos la designasen como “Cami de Requena”.
En todo caso, esta circunstancia ponia de manifiesto el papel crucial que
jugaba dicha localidad como puerta de entrada en Castilla, lo que facilité
su conversion en encrucijada de caminos y potencié su funcién de centro
comercial de gran relevancia. No en vano, J. Piqueras ha atribuido a dichos
factores el desarrollo experimentado por la sederia de Requena, que resulta
“insélito” en una pequeiia localidad que carecia de una produccién propia
de materia prima y se hallaba bastante alejada de los principales mercados
consumidores de los productos que elaboraba’.

La implantaciéon del nuevo sistema politicc como consecuencia de la
Guerra de Sucesién facilité en mayor medida la realizacion de los intercam-
bios, ya que se extendié también al ambito econdémico la tendencia hacia la
uniformidad politica y administrativa que impulsé la monarquia borbénica.
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Aplicando los principios basicos del pensamiento mercantilista, el objetivo
que se pretendia era, en todo caso, el incremento del grado de integracién de
los diversos territorios que comprendia la monarquia, eliminando las trabas
que dificultaban la circulacion de las mercancias y que, al limitar la produc-
cién y el comercio, reducian la generacién de riqueza y, consiguientemente,
de los recursos fiscales que se obtenian de ella. Aprovechando la conquista
militar del territorio, el 25 de enero de 1708 se dispuso la supresién de los
puertos secos que gravaban el trafico efectuado entre los Reinos de Valencia
y Castilla, en los que, segiin destacaba Bernardo de Ulloa, se cobraba en
concepto de aduana y otros agregados el 16% del valor de los géneros circu-
laban en uno u otro sentido. El proceso se completé con la supresion de los
derechos antiguos de la Generalitat en 1718, lo que implicé la desaparicion
de los impuestos de “mercaderia” y de la “doble tarifa”, que gravaban, hasta
con un 5% cada uno de ellos, las mercancias que salian por mar y tierra del
Reino, y del “tall”, que suponia una detraccién de entidad similar sobre la
compra-venta de tejidos. Los beneficios que generaron estas disposiciones
fueron, por tanto, evidentes, siendo sintetizados por Ulloa en los siguientes
términos: “...no sélo se ha conseguido el abasto de pan y carne con abun-
dancia y baratura en él (Reino de Valencia), sino también la salida libre
para Castilla y Andalucia de sus arroces, frutos y tejidos, con lo que se han
aumentado sus telares...”2.

Pero, a pesar de la radicalidad de las medidas adoptadas, no se logré im-
poner un marco fiscal totalmente uniforme debido a los intereses especificos
de la propia monarquia. Las dificultades planteadas por la introduccion de
los impuestos de alcabala, cientos y millones en los territorios de la Corona
de Aragén, junto con la constatacion de su ineficacia y de los perjuicios que
ocasionaban al trafico comercial, determinaron la implantacion en aquellos
de un nuevo sistema fiscal. Aunque se basaba en ¢l gravamen de las ren-
tas obtenidas por los contribuyentes, lo que se pretendia basicamente era
la obtencién de unos ingresos equivalentes a los que hubiera generado la

1.- PIQUERAS, J., "La sederia de Requena: Siglos XVI-XIX. Un analisis de geografia histérica®, Oleana.
Cuademaos de Cultura Comarcal, Requena, 1989, pp. 69-88. La trascendencia del intercambio de seda
por trigo se ha subrayado en CASEY, J., £l Regne de Valéncia al segle XVII, Barcelona, 1981, p. 100. La
crisis del comercio maritimo valenciano tras las Germanias puede verse en SALVADOR, E., La economia
valenciana en el siglo XVl (Comercio de importacién}, Valencia, 1973, pp. 333-357. Su compensacién
por ¢l incremento del trafico terrestre con Castilla se destaca en FRANCH, R., “El comercio maritimo y
la manufactura de la seda en la Valencia del sigle XVI", en Estudios de historia modema en homenaje
a la profesora Emilia Salvador Esteban. Vol. Il. Economie, sociedad, cultura (R. Franch y R, Benitez,
eds.), Valencia, 2008, pp. 619-635.

2.-ULLOA, B., Restablecimienta de las fadbricas y comercio espaniol, Madrid, 1992 (reproduccién facsimil de
la edicion de 1740}, p. 73. Sobre la politica fiscal y econdmica impulsada por Felipe V, ver FRANCH, R..
“Politica mercantilista y comercio interior en la Espada de Felipe V", en Felipe V y su tiempo. Congreso
Internacional (E. Serrano, ed.), Zaragoza, 2004, Vol. 1, pp. 103-132. Los efectos concretos de la Guerra
de Sucesion se han analizado recientemente en FRANCH, R, “La incidencia de 1a Guerra de Sucesion
en las relaciones econdmicas del Reino de Valencia con el interior peninsular” (en prensa).
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recaudacién de los impuestos castellanos. De ahi que la nueva fiscalidad
acabase conduciendo a la exigencia de una cantidad determinada en cada
territorio, que luego se distribuia entre las localidades que lo integraban en
funcién de la informacion sobre su poblacién y riqueza de que disponian los
delegados del poder real. A pesar de las distorsiones ¢ injusticias que ello
generaba, no cabe duda que el nuevo sistema resultaba menos perjudicial
para las fabricas y el comercio que el existente en Castilla, como recalcaban
los principales pensadores mercantilistas del periodo. Tampoco la adminis-
traciéon de otros impuestos indirectos se realizé de forma homogénea en el
conjunto del territorio espanol. Asi ocurrid, por ejemplo, con el estanco del
tabaco, en €l que no existié un precio unitario hasta 1741, lo que facilitaba el
fraude en las localidades que se hallaban en los limites de distintas circuns-
cripciones administrativas. Asilo puso de manifiesto el motin desencadenado
en la localidad de Ayora el 26 de agosto de 1730, al obstaculizar el clero la
actividad de las fuerzas del resguardo de la renta esgrimiendo su derecho
a adquirir el producto en el lugar que resultase mas conveniente para su
intereses. Incluso la recaudacién de las rentas generales que se exigian en
las aduanas se realizé de forma desigual debido a la arbitrariedad con que
aplicaban los aranceles los responsables de cada una de las administraciones
existentes. Fue sélo en 1782 cuando se promulgéd un arancel uniforme que
unificé los derechos exigidos en todas las aduanas espariolas. Ahora bien, la
diversidad fiscal existente en el territorio podia constituir tante un obstacule
que entorpecia el trafico como una oportunidad que estimulaba los negocios
de las casas mercantiles mas dinamicas de las regiones implicadas. Asi, la
inexistencia en los territorios de la antigua Corona de Aragdn del impuesto
del “milléon” que gravaba en Castilla las importaciones de pescado, papel y
azucar daba lugar a que dichos productos se introdujesen en mayor medida
por los aduanas de aquella zona. Gerénimo de Uztariz destacaba, en este
sentido, la intensidad del trafico que se realizaba “...especialmente por el
(Reino) de Valencia, por donde transitan también cantidades considerables
para las Castillas y algunas porciones para Aragén...”. Un fenémeno similar
generaba la diversidad de las unidades de medida que se utilizaban en el
Antiguo Régimen. Asi, las menores dimensiones que tenia la vara castellana
con respecto a la valenciana determinaban el incremento automatico de las
dimensiones de los tejidos que se remitian hacia el interior peninsular en
una proporcién que los comerciantes sederos valencianos solian fijar siste-
maticamente en el 6%

Las deficiencias de la infraestructura viaria tampoco obstaculizaron la
intensificacién del comercio valenciano con el interior peninsular que se pro-
dujo en el siglo XVIIL. La politica de mejora de la red caminera sélo comenzé
a desarrollarse en la segunda mitad de la centuria, y concentré los mayores
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esfuerzos en la red radial que conducia a la corte. Se otorgé prioridad, ade-
mas, al camino mas largo que descendia hacia el sur y conectaba Valencia
con Madrid por el puerto de Almansa. Las obras fueron muy largas y cos-
tosas, iniciandose en 1765 y concluyendo completamente en torno a 1802.
Los elevados recursos que se invirtieron en la construccion de este camino
contribuyeron a la postergacion de la mejora de la ruta mas corta y directa
que unia Valencia con Madrid a través de Requena. Las diversas tentativas
que se plantearon para emprender su construccién y reducir en dos jornadas
la duracién del trayecto entre 1776 y 1780 han sido interpretadas por J.
Piqueras como una muestra del descontento que suscitaba la predileccion
otorgada al camino de Almansa. A pesar de ello, hubo que esperar hasta
1825 para que se iniciase la construccion de lo que ya se denominé como la
carretera de las Cabrillas, finalizando sus obras en 1852. Pero las pésimas
condiciones que tuvo hasta entonces este camino no impidieron el desarrollo
de un trafico muy intenso. La proliferacion de ventas y posadas que se cons-
truyeron a lo largo del trayecto constituyen un buen indicador de la demanda
de servicios que requeria dicho trafico. A su vez, la expansion que conocié el
bandolerismo en algunas partes del trayecto revela también la frecuencia de
la circulacién y el valor de los productos que se transportaban. Resulta signi-
ficativo que cuando Cavanilles describié el camino real a su paso por Buifiol,
ademas de aludir a lo accidentado del trayecto en la sierra de las Cabrillas,
insistiese sobre todo en el peligro constituido por los forajidos y malhechores
que asaltaban a los viajeros “...en las seis leguas que hay desde la venta de
Chiva hasta salir del Reyno...”. Pero estos bandoleros no amenazaban sélo
a los viajeros que circulaban por el camino real, sino también a los que lo
hacian por el que procedia de la Ribera. El mismo Cavanilles destacé que se
refugiaban en el amplio espacio montarioso y deshabitado que existia entre
la localidad de Macastre y el rio Xaquer, de norte a sur, y entre Llombai y la
frontera del reino, de este a oeste®.

3.- Ver. por ejemplo, FRANCH, R., “Los negocios de una gran empresa sedera en la Valencia del siglo
XVII: {a Compania de Nuestra Sefiora de los Desamparados”, Rewista de Historia Econdmica, Ailo XIV,
n® 3, Madrid, 1996, pp. 557-589. Sobre ¢l comercio valenciano de redistribucién hacia Castilla que
generaba el “millon” que gravaba el pescado, papel y azucar, ver UZTARIZ, G., Thedrica y prictica de
comercio y de marina, Madrid, 1968 |reproduccion facsimil de la edicién de 1742}, p. 264. Sobre el
motin de Ayora, ver FRANCH, R., “Regalismo e inmunidad eclesiastica en la Espaiin del siglo XVIII: 1a
resistencia del clero valenciano a la imposicién del estance del tabaco®, Hispania. Revista Espariola de
Historia, n® 225, Madrid, 2007, pp. 295-316. El anilisis de la implantacién del nuevo sistema fiscal
puede verse en FRANCH, R., “La nueva fiscalidad implantada en los territorios de la Corona de Aragén
tras 1a abolicién del régimen foral: una aproximacién desde la perspectiva valenciana®. Norba. Revista
de histonia. N° 16. Cceres, 2003, Pags. 525-542,

4.- CAVANILLES, A.J., Observaciones sobre la historia naturol, geografla, agricultura, poblacidn y frutos
del Reyno de Valencia, Valencia, 1797, libre LI, pp. 36, 38 y 40. Sobre loa proyectos de mejora del
camino directe de Valencia a Madrid por Requena ¥ las ventas y posadas existentes en ¢l miamo, ver
PIQUERAS, J. y SANCHIS, C., Hostales y ventas en los cantinos hisiéricos valencianos, Valencia, 2006,
pp. 167-188. El contexto general de la politica caminera llevada a cabo en el siglo XVII puede verse
en MADRAZO, S., El sistema de transportes en Esparia, 1750-1850, Madrid, 1984,
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Realmente, la informacion proporcionada por el catastro de la Ensenada
ha permitido comprobar la importancia econémica que tenian las activida-
des de transporte desarrolladas por las localidades casteflanas ubicadas
en las proximidades del camino real de Valencia a Madrid. Este era el caso
de Requena, donde se contabilizaron 70 empleados en la carreteria y 30
en la arrieria. Pero, una vez se superaban las gargantas del rio Cabriel, la
trajineria era también muy intensa en las localidades situadas a ambos
lados del camino, destacando, sobre todo, en Campillo de Altobuey, Puebta
del Salvador, Villalpardo, Villarta y Ledafia. D. Ringrose consideré que la
actividad fundamental de estos transportistas se basaba en la conduccién
del trigo castellano hacia Valencia, regresando cargados de pescado, limo-
nes, hortalizas, etc., aunque también efectuaban un circuito mas compiejo
trasladando los productos valencianos a Andalucia, donde adquirian vino
y aceite con destino a Madrid. Pero, ademas de las mercancias indicadas,
no cabe duda que la lana integraba también las remesas realizadas hacia
Valencia, mientras que la seda en bruto y manufacturada constituia uno de
los productos fundamentales de los cargamentos de retorno. Igualmente,
la oferta de transporte era también mucho mas amplia, ya que la actividad
de los trajineros castellanos se completaba con los servicios prestados por
las localidades valencianas que se hallaban bien en las inmediaciones del
camino real, como Chiva o Cheste, o en las del que se dirigia hacia Cuenca
a través de Landete, donde destacaban los transportistas de Liria y Chelva.
En fin, €l conjunto de los indicadores sefialados revelan perfectamente que
las deficiencias del sistema de comunicaciones no impidieron el desarrollo
del trafico comercial, siendo realmente éste el que acabé forzando la mejora
de la red viaria, que se llevé a cabo con mucho retraso con respecto a las
auténticas necesidades del sistema econémico®.

No cabe duda que el comercio de productos alimenticios era la base fun-
damental que estimulaba los intercambios. El crecimiento demografico y la
diversificacion de la produccién agraria incrementaron aiin mas el tradicional
déficit cerealistico valenciano, acentuando su dependencia del abastecimiento
exterior. Buena parte de éste se realizaba por via maritima, procediendo el
producto de los grandes puertos redistribuidores del Mediterraneo, como
Génova 0, sobre todo, Marsella. El litoral valenciano jugé incluso un papel
fundamental en el avituallamiento de la corte durante los anos de carestia,
como 1754 o el trienio 1764-66. En estos casos, la conduccién del trigo al

& .- Esta es la tesis que sostiene también J. Fontana sobre la contribucién del ferrocarril al crecimiento
econdmico de la Ezpafa contemporinea. FONTANA, J., “La dindmica de! mercado interior {Algunas
reflexiones a propésito del crecimiento de Santander)”, en Mercado y desarrollo econémico en la Esparia
contempordnea (T. Martinez Vara, ed.), Madrid, 1986, pp. 86-87. Sobre el circuito realizado por los tra-
jineroa castellanos de la provincia de Cuenca, ver RINGROSE, D.R., Los tansportes y el estancamiento
econdmice de Espada. 1750-1850, Madrid, 1972, pp. 41-42 y 163-204.
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posito de San Clemente puso de manifiesto el encarecimiento sustancial
que experimentaba la mercancia como consecuencia de las dificultades
que suponia su transporte terrestre. En 1765, por ejemplo, su coste fue
diez veces superior al de los fletes pagados por €l transporte maritimo del
mismo producto desde Marsella a Valencia y suponia en torno al 45% de su
valor en el fugar de desembarco. Sin embargo, el caracter excepcional del
servicio prestado por los transportistas manchegos y castellanos que fueron
contratados para atender la urgencia surgida en dichos anos debié contri-
buir a la exigencia de las tarifas prohibitivas que acabaron imponiendo. En
condiciones normales, aquellos solian efectuar el transporte a unos precios
muy inferiores, conduciendo hacia las ciudades valencianas los excedentes
cerealisticos obtenidos en su area de procedencia. Llevaban a cabo la activi-
dad, ademas, de forma muy estacional, teniendo los ingresos que obtenian
un caracter complementario de los generados por las labores agricolas que
seguian manteniendo en sus localidades de origen el resto del tiempo. Pero
existia también otro factor que jugaba un papel crucial en los intercambios
que realizaban: el trasporte de la pesca salada que adquirian en los puertos
valencianos y que constituia el cargamento de retorno fundamental que con-
tribuia al abaratamiento de los costes del servicio que prestaban. El elevado
consumo de bacalao y sardina que se realizaba en el interior peninsular como
consecuencia de su bajo precio y de la frecuencia con que se observaba el
precepto religioso de la abstinencia garantizaba la rentabilidad del transporte
realizado. Su trascendencia era tan intensa que en Alicante se ha podido
constatar que en los afios en que los conflictos internacionales interrumpian
la llegada de la pesca salada se reducia considerablemente la afluencia de
los cargamentos de trigo transportados por los arrieros castellanosS,

Pero, aparte de los productos alimenticios, el comercio valenciano con el
interior peninsular descansaba también en el transporte de materias primas
y productos textiles. La mas importante y tradicional de aquellas era la lana
de origen castellano, que desde mediados del siglo XVI se canalizaba hacia
el Mediterraneo a través del puerto de Alicante. Sin embargo, la informacién
disponible a principios de la década de 1780 revela que Valencia efectuaba
unas remesas de entidad similar, siendo las dos ciudades las que concen-
traban la mayor parte de la lana espaiiola que se exportaba al mercado
internacional por el este de la peninsula. La materia prima expedida por
Valencia era de inferior calidad, ya que las dos terceras partes de la misma
procedia del propio territorio valenciano. Alicante, en cambio, expedia fun-
damentalmente la lana de mayor calidad de origen segoviano. Pero ambas

6 .- GIMENEZ, E., Alicante en el siglo XVIll. Economia de una ciudad portuaria en el Antiguo Régimen,
Valencia, 1981, p. 270. Sobre €l transporte de] trigo ultramarino para el avituallamiento de Madrid,
ver PALOP, J.M., “El litoral valenciano y el avituallamiento triguero de Madrid. Hambres de 1754 y
1766", Estudis, n® 5, Valencia, 1976, pp. 125-155.
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ciudades completaban sus cargamentos con la materia prima obtenida en
una extensa drea de influencia que se adentraba hacia la Mancha y las sie-
rras de Cuenca y Albarracin. Un radio de redistribuciéon similar tenian las
manufacturas textiles importadas por los puertos valencianos. Su afluencia
se fue intensificando a medida que avanzaba la centuria y se intensificaba
su consumo entre la poblacién como consecuencia de las transformaciones
econémicas, sociales y culturales que se estaban experimentando. De ahique
a finales del siglo XVIII constituyesen ya la principal mercancia importada,
representando algo mas del 50% del valor de los géneros introducidos por via
maritima por la aduana de Valencia. La actividad solia estar controlada por
las casas de comercio de origen extranjero, destacando las de origen francés
y, ya a finales de la centuria, las maltesas. El analisis de sus negocios ha
permitido constatar la amplitud del radio de comercializacion de los produc-
tos que importaban, bien a través de las ventas a crédito que efectuaban en
sus almacenes y tiendas de la ciudad de Valencia; por medio de los agentes
que enviaban a las ferias y mercados realizados periédicamente en diversas
localidades; 0, como culminacion del proceso, en las propias tiendas estables
que creaban en los lugares que gozaban de las mejores condiciones para el
desarrollo del negocio’.

De todas formas, no cabe duda que la mercancia mas importante que
estimulaba el comercio valenciano con el interior peninsular eran los géne-
ros de seda. Si durante el periodo de los Habsburgo fue la materia prima la
que alimenté basicamente el trafico, la fabulosa expansién que conocié la
sederia valenciana en el siglo XVIII dio lugar a que las remesas mas valiosas
estuviesen constituidas entonces por los tejidos de seda. No obstante, su
comercializacién en el mercado peninsular estuvo dificultada por la intensa
competencia que ejercieron los géneros de origen francés. La flexibilidad
de su estructura productiva permitié su adaptacién a los nuevos gustos
de la demanda, otorgando mayor importancia al disefio y hermosura exter-
na que a la solidez de su confeccién. En cambio, los géneros valencianos
se seguian elaborando segun las normas tradicionales que privilegiaban
fundamentalmente este ultimo factor. De ahi que fuesen sufriendo una
creciente regresion en el mercado espaiiol, destinindose basicamente a
Madrid o comercializandose de forma mas rudimentaria en las ferias y
mercados periddicos que se efectuaban en las lecalidades mas importantes.

7 .- Una buena muestra del comercio de redistribucion realizado puede verse en MUROZ, D., "Comercio
de tejidos ai por menor en la Valencia del siglo XVIIL. Los Sumbiela ¥ los Solernou. Dos linajes de bo-
tigueros de ropas”, Estudis, n® 34, Valencia, 2008, pp. 285-302. Sobre la entidad de las importaciones
textiles valencianas a finales del siglo XVIIL, ver FRANCH, R., Crecimiento comercial y ennigquecimiento
burgués en la Valenda del siglo XVIH, Valencin, 1986, pp. 107-117. Las exportaciones de lana se han
analizado en FRANCH, R., “Los comerciantes valencianos y el negocio de exportacién de lana en el
siglo XVIII*, en El negocio de la lana en Esparia {1650-1830}(A. Gonzélez Enciso, ed.), Pamplona, 2001,
pp. 201-234.
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Esta circunstancia determiné que la mayor parte de la produccion realizada
se remitiese al mercado colonial, donde se contaba con la proteccién que
dispensaba el sistema monopolistice y con las exenciones fiscales otorga-
das por la monarquia para estimular el comercio espaifiol con América. Sin
embargo, los fabricantes valencianos solian limitar su actividad al envio de
sus productes a Cadiz, donde eran adquiridos por los cargadores de Indias,
quienes eran los que asumian el riesgo de su comercializacién posterior en
el mercado americano. A pesar de la comunicacion maritima existente entre
ambas ciudades, el transporte de los tejidos se realizaba fundamentalmente
por via terrestre. Al tratarse de una mercancia de bajo peso y elevado valor,
su coste tenia una escasa incidencia sobre el precio final del producto en
destino, rondando en torno al 1% del mismo. El transporte era llevado a
cabo por los carreteros valencianos que residian basicamente en Cheste,
Chiva y Liria, los cuales prestaban un servicio regular que gozaba de cierto
prestigio a nivel peninsular. La ruta que seguian se adentraba en el sudeste
peninsular a través de Almansa y se dirigia hacia Alcaraz, desde donde, o
bien conectaba con el camino real de Madrid a Cadiz antes de atravesar el
desfiladero de Despeiiaperros, o penetraba directamente en Andalucia entre
la sierra de Alcaraz y las ultimas estribaciones de Sierra Morena aprovechan-
do el curso de los primeros afluentes del rio Guadalquivir. El intenso trafico
que existia en ambos tramos, junto con el refugio que ofrecian las sierras
citadas, es lo que explica la proliferacion de actos de bandolerismo que logré
localizar S. Madrazo siguiendo el itinerario de Matias Escribano. A su llegada
a Cadiz, los corresponsales de las casas de comercio valencianas procedian
a la venta de los tejidos, percibiendo por ¢llo una comisién del 5 al 3%, en
funcién de que garantizasen o no la percepcion de los créditos que generaba
la operacién. El margen de beneficios que se obtenia era bastante elevado,
rondando en las décadas de 1770 y 1780 el 20% del coste de produccién del
género elaborado. La relativa seguridad y rentabilidad del negocio es lo que
explica que los fabricantes valencianos concentrasen la mayor parte de sus
operaciones en Cadiz, arriesgandose sélo de forma excepcional a expedir los
tejidos por su cuenta al mercado americano y prestando una atenciéon muy
secundaria al mercado peninsular, donde se sufria, ademas, la competencia
de los géneros franceses®.

Pero las manufacturas valencianas no absorbian la totalidad de la ma-
teria prima producida por el territorio, lo que permitié ¢l mantenimiento de
la tradicional corriente de comercializacion de la fibra destinada al abasteci-
miento de los restantes centros sederos espafioles. La informacion disponi-
ble sobre las exportaciones realizadas entre 1768 y 1777 permite constatar

8 .- FRANCH, R., La sederia valenciana y el reformismo borbdnico, Valencia, 2000. Sobre la proliferacion
de los actos de bandaolerismo en la nuta indicada, ver MADRAZO, 8., Op. cit., pp. 612-617.
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que su entidad oscilaba anualmente entre las 350.000 y las 400.000 libras
valencianas, lo que representaba en torno al 40% de la cosecha obtenida
regularmente. La decadencia experimentada por la sederia toledana deter-
mind, no obstante, que Castilla perdiese la hegemonia que habia ostentado
en las remesas realizadas con anterioridad. En el periodo aludido, Andalucia
constituyo el destino mas importante, absorbiendo en torno al 40% del volu-
men exportado. No cabe duda que su transporte se realizaria por la misma
ruta por la que se canalizaban los tejidos de seda dirigidos al mercado colo-
nial, ya que las ciudades fundamentales de destino eran Sevilla, Cérdoba y
Granada. Pero, ademas, Castilla vio amenazada también su posicién por el
desarrollo alcanzado por la sederia catalana, hasta el extremo de que en el
periodo indicado ambas regiones absorbian una proporcién similar de las
exportaciones de seda valenciana, rondando el 30% del total en cada caso.
No obstante, mientras que la practica totalidad de la materia prima que se
destinaba a Catalufia salia en rama, la mayoria de la que se remitia a Castilla
estaba ya torcida, lo que revela el menor grado de desarrollo de su actividad
manufacturera. [gualmente, las exportaciones hacia aquella region se reali-
zaban exclusivamente a través de la aduana de la ciudad de Valencia. Por el
contrario, las destinadas a Castilla se registraban mayoritariamente por la
aduana de Alzira, que controlaba alrededor del 50% del volumen total. Esta
circunstancia pone de manifiesto que, aunque los mercados de destino se
habian diversificado considerablemente, buena parte de la materia prima de
la Ribera del Xuquer seguia canalizandose hacia el mercado castellano. La
informacion obtenida a partir del estudio de los registros de saca de Alberic
en la segunda mitad de la centuria confirma, a grandes rasgos, el panorama
general indicado. Permite precisar, ademas, que, junto con Toledo, Pastrana,
Priego o Tarazona, Requena constituia uno de los destinos castellanos que
aparecia con frecuencia en los afios analizados. No cabe duda, por tanto,
que el camino que partia de la Ribera del Xaquer hacia esta Gltima locatidad
continuaba siendo la via de conduccién basica de la materia prima valenciana
que se remitia a Castilla. Los registros de Alberic revelan también que los
fabricantes de Requena solian recurrir a los servicios de los intermediarios de
aquella comarca para adquirir la materia prima que necesitaban. Entre ellos
se encontraba Claudio Brunet, que en 1769-70 intervino como comisionado
del fabricante Juan Martinez Padrén, ejerciendo lamisma funcién para Tomas
Mata en 1775-76° Se trataba de uno de los grandes acaparadores de seda
de la Ribera del Xuquer que residia en Alzira. No obstante, la intensidad de

9 .- FRANCH, R. y ANDRES, F., "Aproximacién al estudio de los canales de comerclalizacién de la seda
valenciana, El caso de la baronia de Alberique (1749-1804)", Saitabi, n® XXXI1II, Valencia, 1983, pp.
125-142, Sobre las exportaciones de materia prima realizadas en el periodo 1768-77, ver FRANCH, R,
“La politica de liberalizacién econémica de Carlos [Il y la materia prima sedera valenciana®, Estudis,
n° 14, Valenciz, 1989, pp. 70-76.
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los negocios que realizaba con Requena le fue vinculando cada vez mas con

esta localidad, constituyendo un buen ejemplo de las oportunidades que

ofrecia para los comerciantes de la Ribera el trafico sedero que se realizaba
con Castilla.

II) Los negocios de Claudio José Brunet: el intercambio de seda por
madera y la venta de los productos ultramarinos en Requena.

Claudio Brunet era un comerciante de origen francés establecido en
Alzira que se hallaba muy involucrado en el negocio sedero, ya que, ademas
de las compras que realizaba en las restantes localidades de la Ribera del
Xaquer, figuraba como uno de los cosecheros mas importantes en los mani-
fiestos de la seda confeccionados en dicha ciudad en las décadas de 1760 y
1770.Entonces comenzé a introducir en sus negocios a su hijo Claudio José,
constituyendo con él la sociedad “Claudio Brunet, padre ¢ hijo”, la cual se
mantuvo a pesar de su muerte a mediados de la década de 1780. Realmente,
Claudio José se convirtié en el continuador de la actividad comercial desa-
rrollada por su padre. En su testamento de 1782, éste le otorgd la mejora
del tercio de sus bienes. Pero, ademas, en el acuerdo que suscribieron en
1785, sus tres hermanas renunciaron en su favor a la parte de la herencia
que les correspondia, contentandose con las 500 libras que habian recibido
como dote en el momento de su matrimonio. Por su parte, su madre, Agueda
Arduin, se consideraba satisfecha con 2.000 libras por la mejora del quintode
sus bienes que su marido le habia otorgado en su testamento, asi como por
los gananciales, dote y arras que le correspondian. Pero este capital seguiria
en manos de su hijo hasta que ella lo solicitase, residiendo mientras tanto
en la casa de éste y recibiendo 150 libras anuales para satisfacer sus gastos
personales. De ello se deduce que siguié colaborando en sus negocios, lo que
explica el mantenimiento de la razén social anterior. No en vano, cuando
Claudio José decidié desavecindarse de Alzira en 1790, registré a su madre
al frente de la casa familiar que poseia en dicha ciudad. Al mismo tiempo
solicité su avecindamiento en Requena, alegando tanto los beneficios que
habian obtenido sus fabricas por el comercio de seda que habia mantenido
“,..desde mi mas tierna infancia...”, como el establecimiento en ella de una
casa de comercio desde el afio 17881, A partir de entonces, los negocios que
realizaba podian gozar de las ventajas otorgadas a sus vecinos por ambas
ciudades, lo que reforzaba los vinculos econémicos que su actividad habia
creado entre ellas.

La ascendencia familiar francesa de Brunet contribuyé a que sus re-

10 .- PIQUERAS, J., “La sederia de Requena...”, p. 82. Los antecedentes familiares indicndoa se han
reconstruido a partir de la informacién contenida en el concurso de acreedores realizado en el Con-
sulado de Valencia en 1793. A.M.V. {Archive Municipal de Valencia). Tribunal de Comercio. Caja 31,
exp. n® 2,
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‘laciones comerciales se canalizasen béasicamente a través de los hombres
de negocios de dicha procedencia establecidos en Espaiia. No en vano, este
mismo origen tenia el propio factor que administraba la casa de comercio
que habia abierto en Requena, Juan Marchéan. De ahi que su actividad fuese
notablemente perjudicada por el estallido de la guerra con Francia en 1793
Yy, sobre todo, por los tumultos antifranceses que se produjeron en la ciudad
de Valencia y otras localidades del Reino en los meses de febrero y marzo de
dicho afio. A pesar de que Requena pertenecia a la corona de Castilla, se vio
afectada también por dichas tensiones, ya que los franceses expulsados del
Reino de Valencia fueron trasladados fundamentalmente a aquel territorio a
través de ella. No obstante, su condicion de centro manufacturerode tejidos de
seda pudo contribuir también a generar entre la poblacién la hostilidad hacia
los negocios perjudiciales para el sector que llevaban a cabo los franceses,
que se hallaban en gran medida en la base de los tumultos valencianos. En
todo caso, la incidencia que tuvieron estas tensiones en sus negocios fue el
argumento fundamental que esgrimié Claudio José Brunet para solicitar al
Consulado de Valencia el 15 de abril de 1793 una moratoria de cuatro meses
en el abono de los compromisos de pago contraidos. Resulta significativo
que el primero de los motivos alegados fuese “...que con motivo del extrana-
miento de los franceses residentes en este Reyno, ha sido forzoso cerrar la
casa de comercio que la compaiiia tenia en la villa de Requena a cargo de
un factor francés...”. Pero se aclaraba, ademas, que la mayoria de los efectos
facturados por la compaiiia se hallaban en manos de comerciantes franceses
cuyos bienes habian sido embargados, habiendo aceptado, asi mismo, letras
de cambio libradas por hombres de negocios del mismo origen por valor de
16.000 pesos!'!'. No cabe duda, por tanto, que los conflictos socio-politicos
acontecidos habian desarticulado intensamente la red mercantil en la que
se insertaba la actividad llevada a cabo por Claudio José Brunet.

Pero la tramitacién de su solicitud se complicé considerablemente tanto
por su ascendencia francesa como por la doble vecindad con la que operaba
su compania. El Consulado de Valencia se interesé inmediatamente por el
origen de los miembros que integraban la sociedad, ya que si existia algiin
francés entre ellos se debia proceder al embargo de sus bienes. Claudio José
aclaré que él era el unico responsable de la misma, habiendo mantenido

11 .- AM.V. Tribunal de Comercio. Caja 31. Exp. n°® 2. Sobre los tumultos antifranceses de Valencia,
ver ARDIT, M., Revolucién liberal y revuelta campesina. Un ensayo sobre la desintegracidn del régi-
men feudal en el Pafs Valenciano (1793-1840), Barcelona, 1977, pp. 88-98. M4s recientemente, ver
ARDIT, M., GIL, V. y HERNANDEZ, T., “Les frangais résidents et emigrés dans le Pays Valencien: les
émotions populaires de 1793 et 1794", en Espagne et la France a !'époque de la revolution frangaise.
1793-1807, Perpignan, 1993, pp. 219-246. Sobre la incidencia de Ja hostilidad antifrancesa de los
artesanos sederos en los tumultos de 1793, ver FRANCH, R., “Inmigracién extranjera y reacciones de
xenofobia a finales del Antigno Régimen: Algunas consideraciones sobre su incidencla en los casos
de Valencia y Alicante”, Saitabi, n® 33, Valencia, 2003, pp. 117-132.
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la razdn social tradicional a pesar del fallecimiento de su padre. Por tanto,
al ser natural de Alzira, no podia considerarsele como francés. Reaimente,
el problema mas grave que generd el proceso fue el conflicto jurisdiccional
que se generd entre el Consulado de Valencia y el corregidor de Requena, al
reclamar ambos la competencia sobre la causa en sus respectivos ambitos
territoriales. Al haber presentado su instancia ante el tribunal valenciano, fue
€ste quien requirié al corregidor que procediese al embargo de los bienes que
la sociedad tenia en Requena y los pusiese a su disposicion para incluirlos
en el consiguiente concurso de acreedores. Sin embargo, aquel esgrimié que
Brunet se habia avecindado en dicha ciudad, por lo que le correspondia a
su tribunal la tramitacion de a causa. De hecho, procedié a designar como
sindico para la confeccién del balance del negocio al comerciante local Ber-
nardo Petorne, de probable ascendencia francesa. Esta circunstancia puede
avalar la reiterada acusacién que realizaron los acreedores de Brunet de que
el corregidor, mas que por ¢l celo en la defensa de sus atribuciones, estaba
actuando con una clara parcialidad en favor de los intereses de los comer-
ciantes y fabricantes de Requena. En el balance general que confeccionaron
los sindicos de aquellos se denunciaba la argucia a la que habian recurrido
los maés ricos e influyentes de ellos al tener noticia de la quiebra de Brunet
el 24 de abril de 1793 para resarcirse de la deuda que éste habia contraido
con ellos. Asi, Antonio Herrero, a quien debia 8.000 pesos, logré que el fac-
tor Merchan le entregase 14 vales de otros tantos deudores de Brunet por
valor de 7.944,93 pesos, y habia procedido a su cobro. Por su parte, Juan
Penen Diaz, a quien debia 6.240 pesos, se habia apropiado de tres vales y
de 896,17 libras de seda que se hallaban en la lonja de Brunet, con un va-
lor total de 6.603,59 pesos, por lo que habia cambiado su condicién desde
la de acreedor a la de deudor del comerciante quebrado. A su vez, el factor
Merchan, tras haber suspendido inicialmente su actividad, volvié a reanu-
darla rapidamente después, vendiendo géneros en la tienda y comerciando
libremente a pesar del auto de embargo de ios bienes que habia emitido el
Consulado de Valencia. Todo ello indignaba a los acreedores, que denun-
ciaban “...la indulgencia o sobrada condescendencia con que se maneja...,
de modo que en aquella villa se ha hecho reparable la pasion hacia éste con
que obra ei tal corregidor...”'2,

Finalmente, los acreedores lograron que la causa se tramitase inte-
gramente en el Consulado de Valencia, confeccionando el balance sobre la
situacién de la sociedad el 5 de noviembre de 1793 (ver cuadro n® 1). Su
analisis revela la elevada entidad de los negocios que realizaba, ascendien-
do el activo a un total de 134.094,25 libras valencianas, es decir, algo mas

12 .- Eﬁxi:;cii;zﬁi:e_sobre las di]igencit;s realizadas por el corregidor de Requena en el corncurso de acree-
dores de Claudio José Brunet se halla en A.M.V. Tribunal de Comercio. Caja 230, exp. n® 2.
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de 2 millones de reales de vellon. Ciertamente, las deudas contraidas eran
también muy cuantiosas, pero ain permitian la existencia de un capital
liquido de 7.817,75 libras. Es decir, la sociedad no se hallaba en quiebra,
sino que sufria un problema de liquidez a corto plazo. Disponia de un im-
portante patrimonio inmobiliario en las localidades de Alzira y Benimuslem.
La residencia familiar ubicada en aquella estaba valorada en 1.687 libras,
y los efectos domésticos de que disponia ascendian 1.628,89 libras, lo que
revela la acomodada posicion econémica de que gozaba. En el centro de di-
cha ciudad disponia, ademas, de otras dos casas valoradas en 2.599 libras,
y en el arrabal de San Agustin de otras dos por valor de 1.253 libras. Por
su parte, en Benimuslem poseia otras cuatro casas y una era valoradas en
2.503 libras. Finalmente, los inmuebles se completaban con la propiedad
de 292 hanegadas de tierra huerta situadas en Alzira que se valoraban en
9.004 libras. El cultivo de éstas habia generado una produccién agraria
valorada en 7.158,48 libras, aunque descontando los gastos efectuados se
reducia a 2.162,65 libras. Su analisis es muy revelador, poniendo de mani-
fiesto el creciente interés que suscitaba el cultivo del arroz, ante la pérdida
de rentabilidad que sufria la seda en el Ultimo tercio de la centuria. De ahi
que aquel representase 61,07% del valor de los productos agrarios cosecha-
dos, frente al 35,40% que suponia ésta. De todas formas, su negocio seguia
basculando fundamentalmente sobre la comercializacion de dicha materia
prima, pudiendo esquematizarse basicamente en el intercambio de la seda
por madera y en la venta de los productos ultramarinos adquiridos en Va-
lencia en la tlenda que habia establecido en Requena.

Conceplo o Valor en Libras| % Activo]
Dinero en efectivo 100,00 0,07
Efectos domésticos de la casa de Alzira 1.628,89 1,211
! Bienes inmuebles en Alzira y Benimuslem : 14,990,50 : 11,18
' Valor neto de los productos agrarios cosechados | 2.162,65: 1,61
Valor neto de la madera existente 13.156,74 9,81
_Géneros y efectos existentes en la lonja de Requena 8.679, 83 6,47
Credllos buena calidad o 68.292 _6_5 : 50,93
' Créditos de dudoso cobro 10.563,23 7,88
| Créditos de dificil cobro 14.519,76 10,83
' VALOR TOTAL DEL ACTIVO 134094251 100,00
| PASIVO ) o 126.276,50 ;
|CAPITAL LIQUIDO 7.817,75 ;:

Ciadrot: Compoelcién de los bienes lncluidos en el balance de la socledad
“Claudie Brunet, padre & hijo” en 1793 (datos en libras valencianas).

OLEANA 24 - 23



EL COMERCIO VALENCIANO CON EL INTERIOR PENINSULAR EN EL 8. XVIII:
LOS NEGOCIOS DE LA COMPARIA DE CLAUDIO JOSE BRUNET EN ALZIRA Y REQUENA

El negocio méas problematico de gestionar por los acreedores fue el de
la madera, ya que la suspensién de pagos se produjo en plena temporada
en que la mercancia estaba siendo conducida por los rios Cabriel y Xaquer.
Concretamente, el 5 de mayo de 1793, Juan Navarro, que era el responsable
de su transporte, informaba que se estaba procediendo al traslado de 1.150
cargas de madera, operacién en la que intervenian mas de un centenar de
personas. La partida debia llegar a la villa de Alzira antes de la finalizacién
del mes de agosto, puesto que las avenidas que sufria el Xuquer posterior-
mente podian arrastrarla al mar y causar graves dafos que resultarian muy
perjudiciales para los intereses de los propios acreedores. Para hacer frente
a los gastos que requeria la operacién, Navarro estimaba que se necesitaban
unos 4.000 pesos, proponiendo incluso el mecanismo que podria utilizarse
para obtener este capital: “...puede mandarse que de los bienes trabados se
venda la seda, que es de lo que mas facilmente se puede sacar dinero...”. El
Consulado acepté esta sugerencia y dispuso que se procediese a la venta
de las 628 libras de seda que se hallaban embargadas en la localidad de
Alzira. Significativamente, la materia prima se condujo a Requena, donde
fue adquirida por el fabricante Juan Penen Diaz por el precio de 2.539,35
pesos, completandose el resto del capital necesario para la conduccion de
la madera con la entrega de otros bienes embargados en Alzira y Requena.
En todo caso, el problema planteado revela la intensa complementariedad
que existian entre los dos negocios basicos que llevaba a cabo la sociedad
de Claudio José Brunet. Realmente, la sede social de la misma se hallaba
situada en un enclave estratégico para ¢l control de ambos, ya que, ademas
de constituir el centro basico de comercializacion de la seda de la Ribera, por
Alzira pasaba también la madera que se conducia tanto a ella como, sobre
todo, a la desembocadura del rio Xaquer.

La intervenciéon de Brunet en el negocio de la madera procedente de la
Serraniade Cuenca parece que eramuy intensa. En el expediente del concurso
de acreedores se presentaron los contratos que firmé con el comerciante de
Valencia Joseph Escrig para la conduccion de la madera adquirida a medias
en los anos 1792 y 1793. El primero de ellos esta firmado significativamente
en la localidad de Pajaroncillo, que constituyé hasta mediados del siglo XIX
el principal centro de embarque de la madera que se conducia por los rios
Cabriel y Xiquer. Aunque la mercancia pertenecia a los dos socios citados,
era Brunet quien asumia los riesgos de su conduccion hasta Alzira o Cullera
percibiendo por ello una remuneracion de 11,5 pesos por cargaen 1792 y de
10,25 en 1793, rebajandose incluso a 10 pesos en este Qltimo afo si Brunet
se encargaba también de la conduccién de la madera adquirida por Antonio
Garcia Larrubia. Es decir, los costes de conduccién variaban, 16gicamente,
en funcién del volumen de la mercancia transportada. La remuneracién
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acordada se debia abonar en cuatro plazos: al embarcar la madera en el
rio; en los Tamayos; en Cortes; y tras proceder a su desembarco en Alzira o
Cullera. Esta ultima operacién se debia realizar antes de finalizar el mes de
agosto. Si existia alguna avenida con antelacion que arrastrase la madera
al mar, Brunet rebajaria en un peso por carga el precio de la conduccién,
corriendo de cuenta de ambos socios los costes de su recogida. Si el proble-
ma se planteaba tras la finalizacién del mes de agosto, la rebaja seria de dos
pesos por carga. La conduccién del producto se realizaba bajo la direccién
de Juan Navarro, que se calificaba como labrador de la villa de Alzira. Parece
que éste gozaba de una gran experiencia en el negocio, puesto que, ademas
de ejercer esta funcién, se encargaba también de comprar los pinares, cortar
la madera y conducirla hasta el centro de embarque, percibiendo por ello de
ambos socios la séptima parte de los beneficios que se generasen. Aunque
la mayor parte de la madera que adquiria se conducia por los rios Cabriel y
Xuquer, el inventario de Brunet permite comprobar que también intervenia
en el negocio que se realizaba por el rio Turia. Asi, disponia de 35,5 cargas
de madera en el portal nuevo de Valencia, cuya conduccién habia generado
unos gastos de 300 libras, lo que suponia un precio de 8,45 libras por carga.
Tal vez éste era algo més elevado de lo que resultaba habitual, puesto que
en el contrato que realizaron los asentistas de madera para la Armada de
Cartagena en 1785 con un vecino de Tuéjar se fijaba en 6,5 libras por carga
el precio de la conduccion desde el aguadero de Santa Cruz de Moya hasta
el Grao de Valencia. En cambio, estos mismos asentistas firmaron en 1786
un contrato con varios vecinos de Cofrentes para la conducciéon de la madera
por los rios Cabriel y Xaquer al precio de 12 libras por carga, que se sitlia
en la linea de las tarifas percibidas por Brunet'®.

En el balance que confeccionaron los sindicos de los acreedores de éste
se registraron un total de 872 cargas de madera valoradas en 23.682,62
libras que se hallaban en diversos parajes. Algo mas de la mitad de ellas
estaban en el tramo del Xdiquer situado entre Alzira y Cullera; en la ciudad
de Valencia y el Grao existian otras 89,5 cargas; pero 325 cargas aln se
encontraban en la Serrania de Cuenca, concretamente en la orilla del rio

13 .- AM.V, Tribunal de Comercio. Caja 222, exp. n° 2. En el expediente n® 9 de esta misma caja se
halla el proceso instado por Juan Navarro solicitando que se le abonase la séptima parte de los be-
neficios de la madera que habia comprado y conducido por cuenta de Claudio José Brunet y Joseph
Escrig. Los contratos firmados por ambos con esta finalidad en los afies 1792 y 1793 se hallan en
A.M.V. Tribunal de Comercio. Caja 31, exp. n® 2, fols. 130-131. El marco general de eata actividad
puede verse en FIQUERAS, J. y SANCHIS, C., “El transporte Auvial de madera en Espada. Geografia
histérica”, Cuadernos de Geografia, n° 69-7¢, Valencia, 2001, pp. 127-162. Més concretamente, ver
SANCHIS, C. y PIQUERAS, J., “La conduccis fluvial de fusta a Valencia (segles XVII-XX)", Cuademos
de Geografla, n® 69-70, Valencia, 2001, pp. 195-214. Los peligros que acasionaban las avenidas se
han analizado en ALBEROLA, A., “Sequia, lluvias torrenciales y tranaporte Auvial de madera: las
avenidas del rio Turia del otofio de 1776", Revista de Historia Moderna. Anales de la Universidad de
Alicante, n® 23, Alicante, 2008, pp. 49-74.
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Cabriel, procedente de los pinares de Villora, y en Vitlar del Humo y Boniches.
Significativamente, estas Qltimas se valoraron a 2 libras por carga; mientras
que las que se hallaban en la orilla del Cabriel lo fueron a 17 libras por carga;
y las que ya estaban entre Alzira y Cullera oscilaron entre las 34 y las 38
libras por carga. Esta gradacién de precios puede resultar reveladora tanto
del coste del corte y transporte de la madera como del elevade margen de
beneficios que generaba el negocio. Una buena aproximacion a este ultimo
aspecto es la precision que se realizé en la nota 17* del balance, indicando
que aun estaba pendiente de liquidar la séptima parte de los beneficios que
le correspondia a Juan Navarro sobre la madera bajada por el rio en el afio
1793. Aunque, teniendo en cuenta el justiprecio que habian realizado los
peritos, se podia calcular su remuneracién en unas 600 libras, se consideraba
conveniente esperar a que se produjese su venta para conocer exactamente
1o que le corresponderia. De ello se desprende que los beneficios totales de
la madera inventariada en el balance de Brunet podrian ascender a 4.200
libras. Teniendo en cuenta que en la misma fuente se indica que los gastos
generados por la compra y transporte de la madera inventariada habian as-
cendido a 10.525,88 libras, las ganancias indicadas supondrian el 39,90%
de la inversion realizada. En todo caso, representaban el 31,92% del valor
liquido que se habia asignado al producto en el balance realizado'®. No cabe
duda, pues, que el negocio generaba una rentabilidad muy elevada.,

Concepto Realesde vellon| % Total
Deudores por venta de seda 199.239,00 54,76
Otros créditos . 3392891 9,32
Seda existente =~ 87.938,25 - 24,17]
| Tejidos existentes 23.621,85 6,49
Otros géneros existentes 15.549,82 4,27
Dinero en efectivo 1.673,82 0,46
Utensilios de la tienda 1.920,50 ) 0,53
TOTAL 363.872,16 100,00

Cuadro2: Estructura del negocio realizado por Claudio José Brunet en Requena
segun el balance de 1793 (datos en reales de vellon).

El otro pilar sobre el que descansaba la actividad de Brunet era la co-
mercializacion de la seda de la Ribera y de los productos ultramarinos en la
lonja que habia establecido en Requena. El balance de los créditos y efectos
que tenia en esta ciudad fue elaborado et 31 de mayo de 1793, y su estruc-

14 .- AM.V. Tribunal de Comercio. Caja 31, exp. n° 2. E justiprecio y los gastos ocasionados por la
madera existente en los diversos parajes puede verse en los fols. 325¢-325v, La nota 17° se halla
en el fol. 317v.
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tura se ha sistematizado en el cuadro n® 2. Como puede apreciarse, su valor
total ascendia a 363.872,16 reales de vellon, lo que representaba el 18,02%
del capital activo del conjunto de su negocio. De su examen se desprende
que el nicleo fundamental de la actividad que realizaba en Requena era la
comercializacion de la seda, ya que representaba el 78,9% del valor total de los
créditos y efectos de que disponia en ella. En la lonja alli existente tenia 156
libras de seda torcida de diversas calidades. Pero, ademas, habia distribuido
otras 364,08 libras a diversos torcedores, lo que revela que era en la propia
ciudad donde se realizaban las primeras fases de elaboracion de la fibra de
seda. No en vano, la informacién estadistica disponible sobre la segunda
mitad de la centuria revela la existencia de alrededor de una veintena de
tornos, enlos que trabajaban 23 maestros, 24 oficiales y 12 aprendices segin
los datos de 1740. No obstante, a las cantidades indicadas debian anadirse
otras 896,17 libras de seda de las que se incauté Juan Penen Diaz el 24 de
abril aprovechando la “...persecucién de los franceses...” que se produjo en
la localidad, segun se indica en la nota 10 del balance general, y que con-
sideré como pago de los 6.240 pesos que le debia Brunet. El conjunto de la
materia prima disponible ascendia a un total de 1.416,25 libras. Teniendo
en cuenta que en 1792 se estimaba en unas $0.000 libras ¢l consumo total
de la sederia de Requena, la cantidad indicada pone de manifiesto la impor-
tancia de la actividad que desarrollaba Brunet en su abastecimiento. Pero
esta circunstancia se aprecia también perfectamente analizando los créditos
derivados de la venta de seda, ya que, por si solos, representaban el 54,76%
del valor total de los bienes de que disponia en la ciudad. Sus deudores eran
un total de 29 personas o razones sociales que tenian pendientes de pago
cantidades muy elevadas (ver cuadro n® 3), ya que en 8 casos se superaban
los 10.000 reales de vellon y en otros 17 estaban comprendidas entre los
1.000 y los 10.000 reales. Entre sus miembros se encontraban las familias
mas representativas del comercio de tejidos de seda de la ciudad, como los
Monsalve, Lépez Ochando, Ibaiiez, Moral, etc. A ellos cabria afiadir los Penen o
los Herrero, que, como se ha indicado anteriormente, figuraban en el batance
como acreedores de Brunet y lograron cubrir la mayor parte de sus créditos
apropidandose de la seda o de los vales que se hallaban en poder de su factor.
Pero, ademas de estos indicios, la trascendencia que tenia su actividad para
la sederia local se aprecia perfectamente en el contenido de la carta que di-
rigié el 21 de julio de 1793 uno de sus fabricantes a la compafiia de Manuel
Hurtado de Valencia. Basilio Saez, que figuraba como deudor de 9.271,72
reales de vellon por venta de seda, indicaba expresamente en ella que “....lo
que he podido rastrear es que, si somos en ésta 30 fabricantes, los 25 somos
deudores de Brunet...”. Su testimonio parece bastante exacto, ya que en las
relaciones de finales del siglo XVII el nimero de comerciantes-fabricantes
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Nombre del deudor

Reales de vellén |

Checa, Blas

28.412,74

Matta, Casimiro

24.600,03

Monsalvé, D. Josef e hijos

21.271,59

Lopez Ochando, Josef

17.045,27

Mata, Guillermo ) 14.595,64
Ibaiiez, Nicolas 11.534,81
Mata, Ramén 10.551,91
Lopez, Bernardo 10.162,26
Saez, Basilio 9.271,72
Cabanes, Andrés menor 5.997,62
Lacuesta, Juan Antonio 4.719,76
Lopez, Lorenzo 4.584,85
Ibafiez, Francisco menor 4.447,12
: Gallego, Francisco 4.117,96
. Moral, Gregorio 3.979,17
 Vicente, Silvestre 3.192,47
Cabanes, Nicolas 2.807,22
Roda, Pasqual 2.736,63
Cantero, Eusebio 2.455,59
Zorrilla, Miguel 2.336,25
Pérez Correjas, Francisco 2.112,19
Ibaiiez, Francisco mayor 2.060,74
Garcia, Fernando 1.677,18
Garcia Arguy, Antonio 1.400,47
Ruiz, Francisco 1.017,98
Moral Herrero, Nicolas 984,03
Solano, Nicolas 655,12
Valle, Josefa 385,88
Iranzo, Martin y Diego hermanos 104,78
Total de los 29 deudores 199.238,96

Cuadro 3: Relacidn de los créditos derivados de la venta de seda - :
en Requena segun e balance del negocio de Claudio José Brunet Creacién de estableci-
en 1793, (datos en reales de vellén).

que se produjo en las ciudades y areas mas dinamicas a lo largo del siglo

oscila entre los 31 y
35, los cuales contro-
laban la mayor parte
de la actividad llevada
a cabo por alrededor
de 500 6 600 telares
existentes. Si en el
balance confeccio-
nado aparecen como
deudores por ventade
seda 29 de ellos, no
cabe duda que Brunet
puede ser considerado
como uno de los prin-
cipales abastecedores
de la sederia de Re-
quena's,

La intensidad de
los vinculos que el ne-
gocio de Brunet habia
creado en Requena le
indujoalaaperturade
unatiendaenlalocali-
dad, la cual era admi-
nistrada por un factor
de origen francés,
Juan Marchan. De
estaforma, contribuyé
a la superacion de los
métodos tradicionales
de comercializacion de
caracter periédico (en
ferias y mercados) y
ambulante, insertan-
dose en el proceso de

mientos permanentes

15 .- La relacién de comerciantes-fabricantes de finales de la centuria puede verse en PIQUERAS, J.,
“i.a sederia de Requena...", p. 85. La carta de Basilio Sdez a la que se alude en el texto se halla en
A.M.V. Tribunal de Comercio. Caja 230, exp. n® 2, fols. 12r-12v.

28 . OLEANA 24



Ricardo Franch Benavent

XVIII'%, Su ascendencia francesa, junto con el propio origen del factor encar-
gado de su administracién, ratifica el destacado papel que solieron jugar en
aquel sentido los comerciantes de dicha procedencia. No obstante, la tienda
aludida no tenia atin un cardcter especializado, como era habitual cuando
el proceso se hallaba bastante evolucionado. Como puede apreciarse en el
cuadro n® 4, el nicleo basico de la actividad descansaba en la venta al por
menor de tejidos y de otros géneros textiles. Pero, junto a ellos, se comercia-
lizaban también productoes alimenticios de origen ultramarino, como bacalao,
cacao de Caracas, azucar o especias. Los curtidos tenian, asi mismo, una
presencia importante, destacando los cordobanes, la piel de ante y la suela
para el calzado. La merceria estaba constituida exclusivamente por abanicos,
mientras que el papel era de estraza, es decir, de caracter muy ordinario y
utilizado fundamentalmente para embalar los productos. Entre los diversos
géneros textiles, eran los paiuelos de seda, lino y algodén los que tenian
una presencia mas destacada, junto con las mantas y el hilo para coser.
Pero no cabe duda que el producto mas importante que se comercializaba
en la tienda eran los tejidos, reflejando la creciente demanda que existia de
los articulos que ponian de manifiesto en mayor medida el elevado grado de
complejidad de la realidad social de la localidad.

Tipo producto Reales Vellén|  %Total

Tejidos 23.621.85 60,30

Qtros textiles 5.041,56 12,87

Curtidos 4.334,56 11,07 | créditos derivados de la venta
Merceria 147,00 0,38 | de seda en Requena segiin

ol balance del negocio de

Papel 7,21 0,02 iaudio Joss Brunet en 1793,
Total 39.171,68 100,00 | (datos en reates de vellén).

La tipologia de los tejidos existentes en la tienda {ver cuadro n® 5)revela,
no obstante, que la demanda tenia atin un caracter bastante tradicional. El
nucleo fundamental estaba constituido por los géneros de lino, que repre-
sentaban la mayor parte de la extension, aunque la proporcion que suponian
sobre el valor era muy inferior debido al reducido precio que solian tener
estos productos. Se trataba, basicamente, de lienzos ordinarios elaborados
en el propio territorio valenciano, destacando los de Alzira, o tejidos de lino
importados, sobre todo, de Francia, como creas, lavales, ruanes, etc. Se
destinaban a la satisfaccion de un consumo basicamente popular, ya que
el precio medio era de 6,83 reales por vara, superandose raramente los 10
reates. Aunque los géneros de lana tenian una extensién inferior, represen-

16 .- El contexto general de este proceso puede verse en TORRAS, J. ¢ YUN, B. (dirs.}, Consumo, condi-
ciones de vida y comercializacidn. Cataluiia y Castilla, siglos XVILXIX, A\nla 1999,
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taban la proporcién mas elevada del conjunto de los productos atendiendo
a su valor. Muchos de ellos se destinaban también al consumo popular,
como las bayetas ordinarias de origen valenciano o las estameias caste-
llanas. Pero también existian partidas importantes de parios de mediana y
alta calidad para atender la demanda de las categorias sociales superiores.
Cabe destacar, entre ellos, la presencia de parios 24no y 26no originarios
de Alcoy, con un precio de entre 30 y 35 reales por vara, asi como del 30no
procedente de Bocairente, valorado en 44 reales por vara. No cabe duda que
su existencia reflejaba tanto el vigor de la actividad manufacturera que se
estaba desarrollando en ambas localidades, como el papel jugado por los
comerciantes valencianos en su comercializacién hacia el resto de la penin-
sula. También de calidad media-alta eran los géneros de lana importados,
como las bayetas inglesas o el grenaoble y las lilas francesas. Los géneros de
seda estaban representados basicamente por las 31,75 varas de pafio de
seda negro de origen desconocido que se valoraron al precio de 25 reales
por vara. Pero la tendencia mas reveladora es la existencia de los géneros
de algodén, cuya presencia es, no obstante, bastante modesta. Aparte de las
muselinas e indianas de origen desconocido, cabe destacar la existencia de
59 varas de bombasi de Barcelona y de 10,5 varas de cotonia de Filipinas.
Ambas partidas reflejan muy bien tanto el origen asidtico de la moda que
potencié la difusién de dicha fibra en la Europa del siglo XVIII, reforzada en
el caso espanol con la creacion de la Compainia de Filipinas en 1785, como
el fabuloso desarrollo que adquirié su manufactura en la Cataluiia de la
época. De todas formas, la proporcion que suponian los géneros de algodén
en la tienda de Brunet es mucho mas modesta que la que se ha apreciado
en las tiendas estudiadas en la Ribera del Xuquer por Daniel Muiioz, sobre
todo en las regentadas por mercaderes de origen maltés, que fueron los que
contribuyeron en mayor medida a su difusiéon'’. Sistematizando el origen
conocido de los géneros textiles existentes en la tienda de Brunet {ver cuadro

. Fibra  Varas | %Total|  Valor | %Total | Precio medio .
Lino | 1.19400| 50,16 8.15535| 3452| 6,83
Tana | 911,00] 3827]10958,68| 46391 12,03
 Algodén 216,75 9,11| 3.307,85] 14,00 1526
' Seda . 3525' 148! 913,76 387 2592
Lanaseda | 1350 057 23621, 1,00 17,50
Cafiamo | __10,00] 042] 5000|021 ___ 500
'Total general | 2.380,50 | 100,00 23.621,85] 100,00] 9,92

Cuadro 5: Tipclogia de los tejidos existentes en la tienda de Requena segun el balance del nego-
cio de Claudio José Brunet en 1793 (extensién en varas castellanas y valor en reales de vellén).
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n? 6}, se puede concluir que su establecimiento jugé un papel importante en
la comercializacion de los tejidos espafioles, con una significativa presencia
de los elaborados en los centros manufactureros mas dinamicos del sur del
territorio valenciano y de Cataluria. El resto eran géneros de calidad media-
alta de procedencia basicamente francesa y, en menor medida, inglesa. Por
tanto, aunque redistribuyé sobre todo géneros importados, contribuyé tam-
bién a la comercializacion de los de origen nacional.

Origen Varas| % Total Valor|  ZTotal
Reino de Valencia 378,25| 15,89 4.580,06 19,39
Albarracin 23,00 0,97 345,00 1,46
Andalucia 65,00 2,73 406,24 1,72
Castilla 319,50 13,42 2.587.44 10,95
Cataluiia 66,75 280 1.178,24 4,99
Filipinas 10,50 0,44 | 26221 1,11
Flandes 8,00 0,34 108,00 0,46
Francia 902,25 37,90 | 722229 30,57
Inglaterra 103,50 435| 1.538,76 6,51
Paises Bajos 37.50 1,58 281,24 1,19
Desconoc¢ido 466,25 19.59| 5.112.38 21,64
Total general 2.380,50 100,00 | 23.621,85 100,00

Cuadro 6: Procedencia de los tejfidos existentes en la tienda de Requena segun el balance del nego-
cio de Claudio José Brunet en 1793 (extensidn en varas castellanas y valor en reales de velidn).

17 .- MUROZ, D., “Comercio textil en 1a Ribera del Jucar (siglos XVII-XVII. E! intetior de una tienda
de tejidos”, en Vercher, S. (ed.) Actes de I'XI assemblea d Histdria de la Ribera, Corbera, 2008, pp.
255-267. Sobre la evolucién experimentada en Cataluria, ver TORRA, L., “Las “botigues de teles” de
Barcelona: aportacién al estudio de la oferta de tejidos y del crédito al consumeo (1650-1800)", en
Llopis, E., Torras, J e Yun, B. (eds.), El consumo en la Esparia pre-industrial, nimero extraordinario
de la Reuista de Historia Econdmica, Ao XXI, Madrid, 2003, pp. 89-105.
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